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INTRODUCCION

La agroindustria azucarera se ha desarrollado en México, desde la década
inicial de la conquista espafiola, siendo una de las actividades de alto impacto
social con tradicion y trascendencia en la evolucion econdmica del pais. Esto
por las oportunidades de empleo y efectos multiplicadores que genera al
campo mexicano. Y es obvio sefialar la importancia que tiene el azlcar para las
personas, pues se constituye como uno de los productos béasicos en la
alimentacion de éstas. Pese a ello, el desarrollo de esta industria ha
presentado varios problemas principalmente de tipo financiero y, en la
actualidad, de niveles de competitividad pues con la existencia de acuerdos
comerciales lo exponen a nuevos retos que deben sqr enfrentados con

estrategias que contribuyan al rescate y sostenlbllldad de e&a agroindustria.

Por la importancia que representa la historia eco((om Ly social del azlcar en
México y por las expectativas que se generaQ auralz de nuevos horizontes

N

comerciales; el presente estudio trata de/aﬁ%ar la vision econdmica que se

tiene de esta agroindustria mas alla deI €0 texto nacional. Por ello, partimos de
)
analizar una serie de determlnadas\ variables macroeconémicas gue nos

AN
permitirdn plantear un modelo ecchér’m‘etrlco que comprobara la paradoja de
Kaldor en los precios deI azuéar entre Meéxico y Estados Unidos

particularmente. ‘///'ff*i\f*

Esta Paradoja establechk ue la competitividad de un pais no solo esta
determinada por p/re%Qs{/ costos bajos, tal como lo sefiala la teoria neoclasica,

\\ /
sino que existen otros factores que la complementan.

En el primer capitulo de este trabajo de investigacion se analizara el
comportamiento de determinadas variables, que son propias de una relacién
comercial al efectuarse el intercambio de bienes y servicios con determinados
paises. Partimos de algunos conceptos de la teoria econ6mica tales como
ventaja absoluta, paridad del poder adquisitivo, ley del precio Unico, tipo de
cambio, etc., a fin de inducir de la forma mas clara posible, el supuesto

fundamental de la paradoja de Kaldor.



K WICAILL-Colaulos UlULS

El capitulo dos, basicamente corresponde al andlisis de algunos apartados que
involucran el uso de la paradoja de Kaldor en temas ajenos al nuestro pero que
nos serviran como antecedente para el desarrollo de este trabajo. Asi mismo,
hacemos un analisis e interpretacion de los resultados de dichas

investigaciones.

En el capitulo tres, se hablar4 de la situacion de la industria azucarera en
México, asi como de la relacion comercial con Estados Unidos de Ameérica.
Analizaremos aquellas variables macroeconémicas que representan algun tipo
de competitividad tanto para México como para Estados Unidos. En base a lo

anterior se planteara y correra un modelo econométrico para lograr el fin dltimo

T
de este trabajo; la comprobacion de la paradoja. \\ 9)
/ 47\\\ =
)
El capitulo cuatro, corresponde a la |nterpreta0|on y(/anﬁllss de los resultados

\V
arrojados por el modelo, de esta forma establecer«éagé \fa aceptacion o rechazo

de la paradoja de kaldor. De igual forma presen\tarhos las conclusiones finales

de este trabajo de investigacion.
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CAPITULO |

Marco Teorico

El andlisis del comercio internacional significa mas que una relacion entre
paises; significa una cuestion que pone el acento en las transacciones reales
de la economia internacional asi como en el lado monetario. Es decir,
representa aquellas transacciones que implican un movimiento fisico de bienes
acompafnado de flujos internacionales de dinero aunadas a un tipo de cambio

por el cual se intercambian tales productos.

Dicha internacionalizacion de la actividad econdmica, representa un gran paso
para que los paises poco desarrollados puedan intercambiar. sus bienes y/o
productos confirmando asi su insercion en lo que se denéﬁfﬁng globalizacion o
mundializacion. Ya que a través del comercio mtern;méma? las economias de
los diferentes paises estan mas estrechamente rel auohadas lo que les permite
obtener ciertas ganancias. Puesto que este comerm%lleva implicito el hecho
de que los paises pueden comerciar aun Quzaﬁwdd éstos no posean ventajas
absolutas o comparativas en sus smtema@deﬁoroducuon Al respecto, Adam
Smith en su concepto de ventaja absolﬁ&; \\é/ostenla que con el libre comercio
cada pais podria especializarse er? Ia\producmon de aquellos bienes en los
cuales fuera mas eficiente e wpportar aquellos otros en los que fuera menos

A

eficiente. Esta espeC|aI|zaC|g mternaaonal de los factores productivos

conduciria a un incremento @LeJ@ produccion mundial, el cual seria compartido

por los paises mvolucra&)yerf el comercio (Salvatore, 1999).

A
Ahora bien, por \({@\n“fa)‘ka"‘t:/omparativa David Ricardo establecié que un pais
deberia especializgf\égen la produccion y exportacion del bien en el cual su
desventaja absoluta fuera inferior. Este es el bien en el cual el pais tiene
ventaja comparativa. Por otro lado, el pais deberia importar el bien en el cual
su desventaja absoluta fuera superior, o sea, el bien en el cual tiene desventaja
comparativa (Salvatore, 1999). Sin embargo, actualmente se habla de nuevas
estrategias de competitividad que permiten que economias pobres tengan un
lugar en el comercio mundial las cuales les generan cierta ventaja sobre sus

competidores obteniendo asi una mayor ganancia en los intercambios



K WICAILL-Colaulos UlULS

comerciales cada vez mas liberalizados. Dichas estrategias se denominan
ventajas competitivas que en otras palabras constituyen las herramientas o
bien, las iniciativas estratégicas que los paises crean para mantener y/o elevar
su competitividad frente a otras economias. Estas pueden darse a través de
innovaciones tecnoldgicas, la especializacion de su producciébn o por la
competencia en precios. Siendo ésta Ultima una de las variables que mejor

explica el comercio internacional (Krugman, 2006).

Es por ello que para el desarrollo de nuestro trabajo resultara de vital
importancia la utilizacion de dicho concepto (competencia en precios) para
comprobar la paradoja de Kaldor en lo que se refiere a los precios del azucar a

través de las importaciones y exportaciones entre México y Estados Unidos.
f\\

\\ //

El supuesto fundamental de esta paradoja, es la ex{sté}ma de una diferencia
de competitividad en dos o0 mas economias. chha(/d{f \/e/nma de competitividad
se explica, en la mayoria de los trabajos, via' Qn‘erenma en los precios de los
productos. Tales productos deben C)Jmpkr con la caracteristica de
homogeneidad y que su precio cubra Io;‘. gestos de produccion.
AN

A grandes rasgos la Paradoja de Kaid’o‘,r , se define como una contradiccion a
lo estipulado por la teoria neoéias}cé en cuanto a términos de competitividad
basada en precios se reflere\\Eé decir, mientras que la teoria neoclasica
predice que si una econgﬁn gﬁ‘ece productos con precios bajos, estara siendo
mAas competitiva y po«; égéris@wente obtendra cuotas de mercado mas altas.
Contrariamente Ia/\P%n@dé(a de Kaldor, sefiala que aumentos en las cuotas de

mercado, coincide con/aumentos en el precio de los bienes.

Al respecto se sefala que el intercambio de los productos va aunado a la
diferencia de sus monedas, lo cual hace necesario establecer un tipo de
cambio que garantice que el precio del conjunto de bienes, sea el mismo entre
las distintas economias involucradas. A esto se le denomina Paridad del
Poder Adquisitivo (PPA) , la cual afirma “que los niveles de precios de todos
los paises son iguales cuando se expresan en términos de una misma moneda”
(Krugman, 2006).
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Para ampliar la teoria de la Paridad del Poder Adquisitivo (PPA), es necesario
introducir el tipo de cambio ya que la competitividad de los productos de un
pais, esta relacionado con la evolucion de éste como con la de los precios de
los productos que se comparan, siendo esta una medida que el pais adopta

para la competitividad comercial (Tugores, 1999).

Es importante sefialar que existen dos tipos de PPA la absoluta y relativa. La
Paridad del Poder Adquisitivo absoluta considera el nivel general de precios. El
nivel de precios es el costo en moneda nacional de una canasta representativa

de productos®.

Segun la paridad del poder adquisitivo absoluta, el tlpo dQ camblo entre dos
monedas debe ser igual al cociente entre los niveles( de premos en los dos
paises. Es decir, los niveles de precios deben ser @Qe\s cuando se expresen

en términos de la misma moneda (Zbigniew, 2000;{\

/7
{1l

Por su parte, la Paridad del Poder Adquisitiy&:&laﬁva no se refiere a los niveles
de precios sino a sus tasas de cambio, ambios porcentuales). Segln este
enfoque, los precios y tipos de camer\vgﬁan en una proporcion que mantiene
constante el poder adquisitivo de la’ mon\\eda nacional de cada pais en relacién

con el de las otras divisas. Es dectr ‘si la PPA absoluta es un principio basado

en los niveles de precios y/ﬂpes cfe cambio, la PPA relativa lo traduce en un

/ Nacrénes porcentuales de los niveles de precios y

/

principio basado en las

Cabe resaltar que\ls{e un concepto que se asocia con el término Paridad del
Poder Adquisitivo (PPA). Este se denomina Ley del Precio Unico , que
establece que en los mercados competitivos, en ausencia de costos de
transporte y barreras al comercio, los productos idénticos deben tener el mismo
precio en diferentes paises en términos de la misma moneda. Sin embargo,
dicho postulado puede no cumplirse, ya que en el mundo real los productos se

intercambian en un comercio internacional en donde son muchas las barreras

! En México, el nivel de precios se mide por el indice Nacional de Precios al Consumidor (INPC).
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que influyen, ademas de que no todos los productos son objeto de este
comercio y por otro lado, los precios en cada pais dependen de las politicas de
precios de grandes empresas que tienen algin poder en el mercado. Lo que
genera oportunidades para que exista arbitraje. Es decir, de que las empresas
compren en el mercado donde el precio sea mas bajo y vendan en el mercado

donde el precio es mas alto en términos de la misma moneda (Zbigniew, 2000).

Sin duda alguna, son muchas las variables que se relacionan en una economia
abierta. Mencion especial merece el tipo de cambio cuya importancia en el
comercio internacional, radica sobre el efecto que tiene en las variables
macroecondémicas como el empleo, la inflacién, las tasas de interés, el ahorro,

etc. ) \\\ ))

_/
Analizando un poco la teoria del comercio mternamQﬁaP\se sabe que al hablar
7 N \//
de una economia abierta, se hace referencia no sqﬂzy L intercambio de bienes y
P

servicios en el mercado de productos que flnalmente se reflejan en la balanza

financieros mundiales, lo que da orlgen aP/termlno inversidén exterior neta, que
N
béasicamente se encuentra influido p nrel tipo de interés real ya que cuanto mas
alto sea, resulta ser mas atracWo par”a el inversor.
\\ /
N

Cada uno de estos mer}z;tdqs; fmde un tipo de desequilibrio. Por un lado, las

exportaciones netas nndéh%lidesequmbno entre las exportaciones de un pais y
sus |mportaC|ones Ypef/otro la inversion exterior neta mide el desequilibrio
entre la cantidad de “activos extranjeros comprados por residentes nacionales y

la cantidad de activos interiores comprados por extranjeros.

Finalmente, un hecho contable establece que en una economia en su conjunto,
estos desequilibrios deben compensarse. Este aspecto contable recibe el
nombre de identidad macroecondmica, que basicamente sefala que la
inversidon exterior neta (IEN) siempre es igual a las exportaciones netas (NX).
Esta identidad se deriva del hecho de que todas las transacciones

internacionales son intercambios. Es decir, cuando un pais vendedor transfiere
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(exporta) un bien o un servicio a un pais comprador, el pais comprador
renuncia a un activo para pagar este bien o servicio (invierte). El valor de este

activo es igual al del bien o servicio vendido (Mankiw, 2002).

IEN = NX

Inversion exterior neta = exportaciones netas

Retomando un poco el concepto exportaciones netas (NX) se tiene que; este

término forma parte del Producto Interno Bruto (Y) de una economia abierta.
Y= C+I+G+NX

Y més aun, dicho término forma un componente esencial en eI ahorro nacional

de un pais una vez pagado el consumo actual y las compragdel Estado.

72\
o ‘\\\*// /
Y-C-G = I+NX &/\\\ ’
s=nx
- PR
S=I1+IEN ([ )

Esta sencilla ecuaciéon da origen a IQ\que/ se denomina Mercado de Fondos
Prestables. La oferta de los fondos ‘ﬁr@‘s&ﬁbles procede del ahorro nacional (S) y
la demanda se origina de la mx/ers]oﬁ interna (I) y de la inversion exterior neta
(IEN). Dicho mercado al |guah qde el mercado de divisas, constituyen las

fuerzas que acttan en u ecer’fomla abierta.

La forma de mfluen%rg cfel tipo de interés real sobre la demanda y oferta de

\se ‘Muestra a través de los cambios que este presente. Es

fondos prestables
decir, si el tipo de interés real sube, esto genera que los individuos ahorren vy,
por tanto, eleva la cantidad de fondos prestables y, como consecuencia hace
mA&s costoso los préstamos para financiar proyectos de capital lo que reduce la
demanda de los fondos prestables. Es importante sefalar que este tipo de
interés se ajusta para equilibrar la oferta de fondos prestables (procedente del
ahorro nacional) y la demanda (procedente de la inversién interior y de la

inversion exterior neta). En el mercado de divisas, el tipo de cambio real se
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ajusta para equilibrar la oferta de moneda nacional (para realizar inversion

exterior neta) y la demanda (para exportaciones netas).

Ya que el analisis de una economia abierta, en un contexto macroeconémico,
no sélo contempla el estudio de las variables macro en términos de cantidades,
es necesario tomar en cuenta aquellas variables que nos permitan medir los
precios a los que se realizan estas transacciones internacionales. El tipo de
cambio real es la mas importante, ya que de este depende la cantidad de

exportaciones e importaciones de un pais (Mankiw, 2002).

Ampliando un poco méas el término Tipo de Cambio , entendido como el precio
de la moneda de un pais en funcion de la moneda de otrQ se tiene que; éste
desempefia un papel fundamental en el comercio mtern‘acRDnaI ya que permite
comparar los precios de bienes y servicios produmdQé eﬁ Ios diferentes paises.
La manera de expresarlo se da de dos formaé/{/ \/éllante el precio de la
moneda extranjera en términos de ddlares (t/ermino Americano) o como el
precio de los ddlares en términos de mone;ia%;gtranjera (término Europeo).
&)

Tanto los particulares como las emE)jtesas utilizan los tipos de cambio para
convertir los precios expresados err rﬁ\oneda extranjera en los respectivos
precios en moneda nacional. LfnaN/ei que los bienes y servicios nacionales e
importados son expresados« en'*i misma moneda, se pueden obtener los
precios relativos que a)‘;écian%s flujos del comercio internacional. Dichos

\\/ ~7

precios son los que contampla la Paridad del Poder Adquisitivo.

QA 7
NV
Cabe sefalar que EFitiéb de cambio puede presentar ciertas fluctuaciones como

consecuencia del ritmo de la economia. Estas variaciones reciben el nombre de
depreciaciones 0 en su caso apreciaciones. Se dice que es una depreciacion
cuando el Tipo de Cambio sufre una caida en el precio de la moneda que se
trate. Dicho de otra forma, la depreciacion genera la disminucion del valor de
una moneda medido por la cantidad de divisas que se pueden comprar con ella
(Mankiw, 2002). Esta depreciacion y considerando los demas factores de la
economia constantes, hace que los productos de un pais sean mucho mas

baratos para los extranjeros (Krugman, 2006). Ahora bien, una apreciacion
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representa un incremento del precio de la moneda y que considerando todos
los demas factores constantes, encarece los productos para los extranjeros
(Krugman, 2006). En otras palabras, la apreciacion genera un aumento del
valor de una moneda medida por la cantidad de divisas que se pueden comprar
con ella (Mankiw, 2002).

Como anteriormente se mencion0, la Paridad del Poder Adquisitivo (PPA)
involucra el tipo de Cambio , por tanto; es conveniente definir los tipos de
cambio mas relevantes que influyen en el comercio internacional. Por un lado,
el tipo de cambio real refleja la relacién a la que pueden intercambiarse los
bienes y servicios de un pais por los de otros y, a diferencia del tipo de
cambio real, el nominal representa la relacion a la que /Qna\persona puede
intercambiar la moneda de un pais por la de otro (Manklw, 2\002) Es decir, este
Tipo de Cambio nominal, representa el precio relatl\(d ehtre dos monedas, que

y/ N \//
al igual que los precios de los demés bienes y se{vuél establecidos mediante
la interaccibn de compradores y vendedore&l IOs tipos de cambio vienen
determinados por la interaccion de los paﬁlcgtares las empresas y de las

instituciones financieras, que compran y>v\é§nden moneda extranjera con el fin

El lugar en donde se reallza /eSte mtercamblo de monedas, se denomina
Mercado de Divisas en ek cuaf se establece el tipo de cambio entre las
diferentes monedas (Kr}y\gﬁwa}ﬂ/ 2006). Las cuales pueden intercambiarse en
mercados organlzadoge;}hm los mercados de futuros y opciones. Sin embargo,
la mayoria de las ﬁ?@sé{cmones se realizan directamente por intermediarios
financieros (banco\s comeraales) Y dependiendo del plazo de negociacion,
tales transacciones se llevan acabo en dos grandes mercados de divisas: un
mercado al contado (spot) y uno a plazo (forward). En un mercado al contado,
el intercambio de monedas tiene lugar en el mismo dia en el que se acuerdan
los precios y la transaccion. En el mercado a plazo, el tipo de cambio y la
cantidad de fondos que van a intercambiarse se determinan algun tiempo antes

de la transferencia de fondos (30, 60, 90 dias, etc.)(Mankiw, 2002).
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En términos generales, mercado es el mecanismo que permite que la demanda

se encuentre con la oferta y que se establezca el precio de equilibrio.

El mercado de divisas, para las divisas principales, es global. Esto significa que
reune la oferta y la demanda de divisas de todo el mundo. El precio de cada
divisa, o el tipo de cambio es Unico. Ademas, es global pero descentralizado.
Fisicamente las transacciones se llevan acabo en diferentes mercados
financieros, localizados en grandes ciudades como son Londres (el mercado
mas importante), Nueva York, Tokio, Frankfurt y Singapur, que canalizan la

mayor parte de las transacciones realizadas (Zbigniew, 2000).

Ya que el tipo de cambio, entendido como el precio de la mqneda de un pais en
funcién de la moneda de otro, resulta ser también el preC|o de un activo

financiero, los principios aplicables al comportamlelz(tb (‘k Ios precios de estos
7 N \//
activos pueden ser considerados, igualmente, en éLes dio del comportamiento
//

de los tipos de cambio. Y al igual que en C\tros mercados de activos, los
participantes en el mercado de divisas })asag 'sus demandas de depositos
bancarios, denominados en dlferen;egs\\monedas en funcibn de una

//\

comparacion de las tasas de rentabllldad ‘esperadas para esta clase de activos.
TN

Con el fin de poder comparar4as\réntabllldades de diferentes depdsitos, los
participantes en el mercad()/nece§ tan dos tipos de informacion. Primero, han
de saber como se vera//’m?iﬁféado el valor de sus depésitos y en segundo
término, necesitan sab;ef\acimo variaran los tipos de cambio de tal modo que las
tasas de rentabllldadﬁgs‘peradas calculadas en diferentes unidades monetarias,
se puedan expr&ar/ de forma homogénea para que sea posible la

comparacion.

En lo que respecta al primer punto, para poder calcular la tasa de rentabilidad
de un depdsito, es necesario conocer el tipo de interés que ofrece la moneda,
es decir, la cantidad de divisa que se puede obtener mediante el préstamo o
inversién de una unidad de la misma durante un periodo de tiempo. De ahi la
importancia de lo que representan los tipos de interés en el mercado de divisas,

porque los depdsitos de gran volumen son remunerados con intereses, cada
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uno de ellos a un tipo de interés determinado en funcion de la unidad monetaria
en que estén denominados. En lo que concierna a las variaciones del tipo de
cambio, este echo va aunado a la valoracion del tipo de cambio actual
respecto a aquel de valor futuro, para de esa forma poder observar cual le

proporciona una mayor rentabilidad (Krugman, 2006).

Es importante destacar, que dichos rendimientos pueden clasificarse en
nominales y reales. El rendimiento nominal expresa el nimero de divisas
obtenidas por la inversion realizada y, en el cual el término inflacion no ha sido
contemplado. Por obviedad, el rendimiento real representa el rendimiento que
ha sido ajustado por la inflacibn. Generalmente, este Ultimo rendimiento
representa el cambio porcentual en la cantidad que se @u/ede comprar con
determinada divisa una vez ajustada la inflacion; en ot?as palabras, es el
cambio porcentual en su poder de compra (Ross, W@ﬁleld 1999).

,&?7

Y

La relacion que existe entre los rendimientos! pealéas nominales y la inflacion

esperada; es explicada a través de la Ecy&k&n de Fisher gue basicamente

establece una correspondencia mas exa /éntre la paridad de las tasas de
//\

interés y la paridad del poder adqwsan [eiatlva

,/‘/ i=r+an

Interés nommal‘\: tésa de interés real + inflacion
_ \\7 //

Y
a

Segun esta ecuacion //I& a de interés nominal esta determinada por la tasa

\ p

de interés real y la t?sga ére inflacién. Por simple célculo, el tipo de interés real

es la diferencia ent\e ol tipo de interés nominal y la tasa de inflacion esperada.

En lo que compete al término tasa de inflacion, se tiene que éste se refiere a
aquella tasa de crecimiento del costo de la canasta representativa. En México
este ritmo de crecimiento es medido por el indice Nacional de Precios al
Consumidor, INPC, (Zbigniew, 2000).

El cumplimiento de esta identidad, entendida como hipétesis de Fisher, supone

que a largo plazo el tipo de interés nominal y la tasa de inflaciébn esperada se
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mueven 1 a 1 y comparten tendencia, lo que implica que el tipo de interés real
sea estacionario y que los tipos de interés nominales sean predictores de la
tasa esperada de inflacion. Esto es, si se tiene un alza en la tasa de interés
nominal, dicho movimiento se compensa con una alta tasa de inflacion lo que
genera que el tipo de cambio aumente. Dichas expectativas, de una alta
inflacion, generan el alza del tipo de cambio a futuro y contribuyen a la

depreciacion de la moneda de dicho pais (Paz, Rico, 1999).

En otros términos, se establece que la oferta y la demanda de divisas derivada
de la cuenta corriente de la balanza de pagos ejerce una fuerte presion sobre el
tipo de cambio. Sin embargo, en el corto plazo, el nivel deI tipo de cambio
depende mas que nada de la rentabilidad relativa de Iag divlsas Segun el

enfoque del mercado de activos, el tipo de cambio esté\determmado por la

NN _/

Paridad de las tasas de interes. /g(\ \‘

> N\
/N \//

/

Este enfoque sefiala ademés, que el tipo \/deu cambio depende de los

N

movimientos internacionales de capital en\buxca del mayor rendimiento por

unidad de riesgo. Al respecto, los m;arﬁ?{dos de activos se encuentran en

N
1[//\

equilibrio si la rentabilidad de los actm\os{con el mismo riesgo y liquidez) en
diferentes monedas es igual en tedb;s\\los mercados. Es decir, cuando los
depdsitos de todas las divisas éfreteh la misma tasa de rentabilidad esperada
(Zbigniew, 2000). Puesto que al téner cada economia su propia moneda, su
nivel de precios y su prgpiubcmh también es obvio que posean su propio tipo
de interés determmadc p@rgel mercado de cada pais y expresado en unidades
de su propia monedii\\Pg?lo tanto, hay tantos tipos de interés como economias

existan. N

Este hecho da pie, a que se considere la posibilidad de que en algunos paises
la tasa de interés sea menor que en otro. Por tanto, se puede aprovechar esa
disparidad y pedir prestado en donde sea relativamente mas barato e invertir
en donde se obtenga un mayor rendimiento, esto seria posible si los flujos de
activos entre paises no estan sujetos a restricciones, es decir si los individuos
pueden mantener sus activos en cualquier pais; esto ocasionaria que los flujos

de capital se muevan y que existan excesos de oferta y demanda en el
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mercado de divisas, por lo que las tasas de interés y los tipos de cambio
fluctuaran, contribuyendo con ello a mantener el mercado de divisas en una

situacion de equilibrio como anteriormente se habia sefialado (Barro, 2002).

Es importante sefialar que la Condicién de la Paridad de Intereses implica
que los tenedores potenciales de depdsitos en divisas consideran todos los

depdsitos como activos igualmente deseables (Krugman, 2006).

Ampliando el analisis de estudio de los aspectos que influyen en una economia

abierta, se tiene que otras variables que tienen singular importancia en este

tipo de economia son, sin lugar a dudas, lo correspondiente a las politicas que

generan determinados paises para lograr el equilibrio de Ia misma. Estas

politicas, se podrian traducir como estrategias que‘ dé}termlnados paises

generan para proteger la economia interna de dlcho@a/% en cuestion. O en su
RN/

caso para mantener o elevar la competitividad praduét a.

/

(( N

)
La Politica comercial , es un tipo de poll)ca qge el gobierno toma para influir
directamente en la cantidad de bienes. y\ée/r)\/luos que importa 0 exporta un
pais. La forma mas comdn y frecuer:tté de‘ llevarla acabo, es a través de un
/- iy \\\

arancel, que es un impuesto sobre Lesrblenes importados. Otra forma de aplicar
esta politica, es creando contlﬁgehtés sobre las importaciones. Es decir, un
pais determinara la cantldad daménes extranjeros que pueden venderse en el
~ \\ //

interior del pais. o) e

\\/ —

& \3 >
Analizando de form&maé clara esta politica se tiene que; la politica comercial
en base al estable\lmtento de un contingente sobre las importaciones produce
el siguiente efecto. Primero; como dicha politica va sobre las importaciones,
entonces en lo que corresponde al mercado de fondos prestables dicho efecto
es nulo, por obvias razones (el mercado de fondos prestables se compone de
la oferta (ahorro nacional) y de la demanda (inversion interior e inversion

exterior neta).

Ahora bien, en cuanto al mercado de divisas esta politica tiene ciertos efectos

porque en éste mercado la oferta procede de la inversion exterior neta y la



K WICAILL-Colaulos UlULS

demanda, de las exportaciones netas. Siendo esta Ultima en donde influye la
politica de contingentes sobre las importaciones, haciendo que las
exportaciones [l aumenten al reducirse las importaciones. ¢Por qué?
Porque sencillamente cuando los extranjeros deciden comprar nuestros
productos nacionales, es necesario que su moneda sea convertida a la nuestra,
lo que generara un aumento de la demanda de dicha moneda nacional en el
mercado de divisas conduciendo a una apreciacion del tipo de cambio real
(Mankiw, 2002).

Sin embargo, es necesario recordar que en el mercado de fondos prestables el
equilibrio se logra por medio de la tasa de interés real y que basmamente este
contingente pareciera a simple vista que provocaria algun )cambio en las
exportaciones netas, sin embargo no es asi ya que la tasa%e interés que es la
variable que si influye en este mercado no quctk(é i) por consiguiente las
exportaciones netas no tienen porque variar auru/;/ga %2) el contingente sobre

0

las importaciones haya reducido la demanda deprOductos extranjeros.

(a) (b
Mercado de fondos Inversidn Exterior MNeta
prastables
Tipo de interés Tipo de interés
real. i rosl.
4 /7 o -
(\ ) I
\\\ \\Qanhdad de fondos Inversidn Exterior

=" Prestables Neta

Grafico. 1. Cuando el gobierno de un pais impone un contingente sobre las importaciones de determinado producto,
no ocurre nada en el mercado de fondos prestables (a) o a la inversion exterior neta (b).

La razon por la que las exportaciones netas pueden no variar mientras que las
importaciones disminuyen lo explica la variacion del tipo de cambio real:
cuando la moneda nacional se aprecia en el mercado de divisas, los bienes

interiores se encarecen en relacidn con los extranjeros. Esta apreciacion

% Las exportaciones netas son originadas de las exportaciones menos las importaciones y, que ademas
constituye la fuente de demanda de moneda nacional.
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fomenta las importaciones y reduce los incentivos para exportar. Ambos
cambios contrarrestan el aumento directo de las exportaciones netas debido al
contingente sobre las importaciones (Mankiw, 2002).

(©)

Mercado de divisas

Tino de Un contingsnte sobre
P Oferta las importaciones

carrbio real eleva lademanda de

I <
B :\\D!

Dl

moneda nacienal...

Exportaciones Netas

Grafico 2. El {nico efecto  que produce un contingente sobre las 1mpor@c1c§ﬁes es un aumento de las
exportaciones netas, dado un tipo de cambio real eualquiera. Como cof sequern-:la la demanda de moneda
nacional aumenta en el mercade de divisas, lo que muestra por &l gi%ﬁla;ﬁrmento de Tl aDZ (C). Este
aumentc de la demanda de moneda nacional, genera la apremamong&}gpo\ie cambio que a su vez reduce las
exportaciones nefas, contrarrestando el efecto directo que produ-csel C@ht gente sobre las importaciones enla

balarza corercial (Markiv, 2002). \ /u

, . . o <//\// \H\ .
En términos generalizados, la politica~comercial no altera en absoluto la

:[//\

balanza comercial global de un pals eﬁ termlnos macroecondmicos.

La Politica cambiaria tal y c?omb ‘se sefalé anteriormente, representa un
conjunto de acciones que |ﬁfplémenta la autoridad monetaria con el fin de fijar o
administrar la paridad dempo cfe cambio. Ya que conseguir un tipo de cambio
adecuado a la realldad\\wa las circunstancias economicas, es una tarea
compleja y de gran nﬂgerfanma que tiene efectos en los mas diversos aspectos
de la vida econémicade un pais, y es definitiva en el manejo de la inflacion, las
exportaciones e importaciones, lo que a la vez redunda en el empleo y el

crecimiento econémico.

A grandes rasgos, la politica cambiaria busca controlar el tipo de cambio ideal
de una divisa. La forma en que se lleva acabo es a través del establecimiento
de los tipos de cambio fijo y flexible. Se sefiala que el tipo de cambio es fijo si el
Banco central establece su valor e interviene en el mercado cambiario para

mantenerlo. Es flexible o de libre flotacion, si el banco central no interviene en
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el mercado cambiario, permitiendo que el nivel del tipo de cambio se
establezca como consecuencia del libre juego entre la oferta y demanda de
divisas. Pero cabe sefialar que este tipo de cambio de libre flotacion no excluye
del todo la posibilidad de intervencion del Banco Central. Ya que a corto plazo
interviene de manera esporadica para evitar fluctuaciones excesivas (Zbigniew,
2000).

Para el tipo de cambio fijo, la forma méas comun de influencia que tiene el
Banco Central para mantenerlo, es devaluando la moneda. Devaluar es una
decision que toma o implementa la autoridad monetaria y basicamente
corresponde a una politica tipo cambiaria. Concretamente, Ia devaluacion de la
moneda nacional es un incremento del precio de la merda extranjera en

//

términos de la moneda local. (( )
\\ //
\,,,
V4 \/

Bajo este mismo contexto (politica camblarla) fiérng anteniendo un tipo de
cambio de libre flotacion o flexible, si la moneQa plerde valor, se dice que se
deprecia. Si gana valor, se aprecia y aungu\s@ devaluacion y la depreciacion

tienen el mismo significado econompwﬁbllltamlento de la moneda) |

diferencia entre ambas se encuentra a\ncfue la devaluacién es consecuencia de
una decision politica y la depreciagjgr?\, es el resultado de las fuerzas del
mercado. N o

Teniendo clara la idea d /F® QUé representan estos dos conceptos procedemos

a analizar el efecto ﬂug roduce una devaluacion en los precios de los

productos, que flnaﬁném/e es una cuestion importante para lograr una mejor

compren3|on de nlkStFO tema.

Como el tipo de cambio fijo es determinado por una politica cambiaria, este
puede no coincidir con el tipo de cambio de equilibrio. Si el tipo de cambio es
mas bajo que el de equilibrio, la moneda nacional esta sobrevaluada. En caso

contrario, la moneda nacional esta subvaluada.

Cuando existe un déficit en la cuenta corriente (las importaciones son mayores

a las exportaciones) significa que la moneda nacional estd sobrevaluada por
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tanto el Banco Central tendra que intervenir en el mercado de divisas
vendiendo monedas nacionales de la reserva internacional. Dicha venta tiene

gue ser exactamente igual al exceso de demanda sobre la oferta.

Al agotarse las reservas, y como ultima instancia las autoridades tienen que
devaluar. Esta medida encarece las importaciones dentro del pais y hace que
las exportaciones nacionales se abaraten en los mercados internacionales. En
otras palabras los productos nacionales a exportar son mas baratos y los que
se importan son mas caros. Este sencillo efecto que provoca la devaluacion

llevara al restablecimiento del equilibrio en la cuenta corriente (Zbigniew, 2000).

A pesar que estas variables explican tedricamente, Qarte del comercio

internacional, en lo empirico; no logran explicar todas Ias eventualidades de
%

este proceso comercial en lo que a competitividad s{\eﬁere pues actualmente

existen nuevas herramientas que dan otros resulrtn s/mas optimos, tal y como

lo veremos en el siguiente apartado.
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CAPITULO Il

Estudios que involucran el uso de La Paradoja de K aldor

Desde hace algunos afios, el concepto competitividad ocupa un lugar
privilegiado en los debates sobre la capacidad de las empresas y de los paises

para mantener su posicion en un mundo cada vez mas integrado.

Asimismo, los cada vez mas comunes procesos de apertura, integracion y
globalizacion de las economias desarrolladas han despertado un especial
interés en la literatura econdémica por el estudio de todas aquellas variables
implicadas en la posicion competitiva de las naciones. En efecto en los ultimos
afios ha proliferado un gran namero de trabajos que trqtan de analizar la
competitividad internacional de determinadas economlas 1a importancia que
han adquirido estos estudios en la investigacion de&émblto tanto tedrico como
empirico del comercio internacional, tiene su ex@;:/é %/n en las insuficiencias
mostradas por la teoria de la ventaja comparaﬁva)oara explicar las relaciones
comerciales. Puesto que los sectores rf?é% competitivos necesariamente
habrian de coincidir con aquellos en Ipsﬁue el pais gozase de una ventaja
comparativa, es decir, aquellos que ﬁfese‘htan menores costes relativos. Sin

NN
e:mostrado que esto no es asi, lo que

embargo, la evidencia empirica haj

implica necesariamente la efi(lsienbla de otros factores distintos a los

A\

precios/costes que son tamzo rﬁas importantes a la hora de explicar las

relaciones comerciales e)yfre pa{ses
ONY / —
c/ \} N
Actualmente, muchos\ paises, buscan la competitividad en el comercio

internacional a travgs),,Ade innumerables e innovadoras estrategias que van
desde la especializacion de determinados sectores productivos hasta la
implementacion de tecnologia. No dejando a un lado, la manipulacion de
determinadas variables econdmicas como el precio de los productos, el tipo de
cambio, etc., en busca de lograr una mayor competitividad que les permita
posicionarse como una economia fuerte y poco vulnerable en comparacion con

otros paises.
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Al respecto, se sefiala que el punto de partida que toman los investigadores
para efectuar determinados estudios sobre la competitividad es la denominada
Paradoja de Kaldor. ¢Por qué la Paradoja? Porque precisamente ésta versa
sobre la diferencia de competitividades de las economias pero a través de los
precios. Que en términos macroecondémicos resulta ser lo ideal, porque lo
interesante es medir en qué términos se realizan las transacciones
internacionales. Sin embargo y de acuerdo a lo anteriormente sefialado éste no

es el unico factor que puede determinar el grado de competitividad de un pais.

Tal es el caso del tema de investigacién desarrollado por Begofia Fuster Garcia
(2000), de La Universidad de Alicante, denominado “El papel de la tecnologia
en la competitividad de las manufacturas espafiolas regpeﬁto ala UE-15"

en el cual el objetivo primordial fue comprobar sm Ia evoluaon de las

. \ //
exportaciones manufactureras espafiolas respecto é/ IaS de la Unién Europea
// \//

respondia a factores ortodoxos, ligados a coste&\gre ios y tipos de cambio o
si, por el contrario, estaban vinculadas a otro tIpO de factores, entre los que
destacan fundamentalmente los aspec /OS :ltxeénologlcos pues numerosos
trabajos empiricos, con fundamento envia\s nuevas teorias del comercio
internacional, subrayan la neceS|daeE\§jé//}ntrodu0|r factores no precio como
determinantes de la competltl\‘ﬂdéﬂ\\ internacional de wuna economia
permitiéndoles, que los produét0§ sean mas competitivos en los mercados
externos sin tener que recumr\a dn deterioro en los salarios relativos de los
trabajadores o en los ma\;ge/ngs/de beneficios relativos de las empresas.
@)

Por ello, Begona R\(%OO) argumenta que las empresas deben cambiar
progresivamente su Torma de competir, abandonando las tradicionales ventajas
comparativas basadas en costes/precios y sustituyéndolas por las mas
novedosas ventajas competitivas, basadas en los productos y en los procesos,
ya que lo que tradicionalmente ha sido considerado como una ventaja, aparece

como una debilidad en los avanzados niveles de desarrollo.

En este trabajo que desarrolla la Universidad de Alicante, basicamente se toma

la variable cuotas de exportacion como la variable que determina la capacidad
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competitiva del sector manufacturero espafol. Asi mismo, se manejan como
variables explicativas; la competitividad basada en precios/costes, vinculada a
la teoria ortodoxa del comercio internacional, y otra representativa de la
competitividad tecnoldgica, vinculada a la diferenciacion del producto, que se

apoya en los fundamentos de la nueva teoria del comercio internacional.

Los resultados que arroja este trabajo de investigacion se determinan de
acuerdo a la aplicacion del método MCO en el cudl se obtiene que mientras
que los coeficientes de las variables representativas de la competitividad
precio/coste presentan un signo negativo, indicando que aumentos en los
precios/costes relativos expresados en moneda comun se traducen en un
deterioro de la competitividad de las manufacturas espanolqs fas variables que
representan la competitividad tecnoldgica presentan hn signo positivo,

reflejando el efecto favorable que esta variable tlenqéold}e Ia competitividad de

Vi . \\//
los productos manufacturados espafioles. Y

Por tanto, la cuota de exportacion de las m/amuf%cturas espafiolas responde con

mas intensidad ante variaciones en los grecjos/costes relativos expresados en

/ ~ Y
:[ /C\

moneda comun que ante varlaC|ones>\ p la’capacidad tecnoldgica relativa. Por
ello, se puede afirmar que las manu}actu\?as espafolas en su conjunto compiten
fundamentalmente en preC|os//y\\eh menor medida, en diferenciacion del
producto. No obstante, se apfecm diferencias sectoriales significativas en la
importancia que ambosj;actoreé presentan en la explicacion de las cuotas de

\\/ ~7

mercado. ,7::\\\\\\\5

Mientras que la tecnologla es un factor relevante en la explicacion de la
capacidad competitiva de los sectores de alto contenido tecnolégico, dicha
relacion se va debilitando conforme se desciende en el grado de intensidad
tecnologica, siendo practicamente marginal en los sectores tradicionales, los
cuales presentan una elevada sensibilidad a variaciones en los precios

relativos.

En otras palabras, el uso de la tecnologia no necesariamente genera un alto

grado de competitividad en determinados paises o bien en determinados
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sectores productivos. Pues dependiendo de las actividades que se desarrollen
se habla de qué tanto puede significar el uso y aprovechamiento de esta

herramienta.

El turismo puede describir perfectamente estas cuestiones ya que en este
sector, la competitividad se logra a través de los factores de produccion

tradicionales como son el capital y el trabajo (K, L).

Para demostrar tal planteamiento, investigadores realizaron el estudio para el
caso de Espafia. Dicho trabajo fue desarrollado por Antonio Mora Sanchez,
Robert Lanquar, Federico Pablo Marti (1999) de la Universidad de Alcala
quienes en su trabajo denominado “Los efectos dQ ra innovacion

tecnoldgica en el turismo ”, consideraban que el desar( Ilb de las tecnologias
de la informacion y el trabajo intelectual sustente;r@asmnuevas bases de las

ventajas competitivas, para sectores intensivos l/ ajo, como el turistico; a

//

su vez consideran la Paradoja de Kaldor, para! c@n*statar qgue en los paises que

presentan una elevacion de sus costos Igm\a%es unitarios y por .lo tanto en

donde la paridad del poder adquisitivo es , alta, son estos, los que reflejan
\ //\

mayores resultados desde el punto de\ r&ta/comermal y por lo tanto resultan ser

mas competitivos, a pesar de la apérente disminucién de competitividad via
costos. ,/ ) ©
. \\ /"
Pr|n0|paI€s destlnos turisticos y
payfd‘a&ﬂel poder adquisitivo
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Fuente: Facultad de CC. Econémicas y Empresariales. Universidad de Alcala

En la grafica vemos que los principales destinos turisticos son en donde la

PPA® es mas alta, es decir, después de valores superiores a 1, en donde los

3 PPA, esta determinada por el nivel de precios de los servicios turisticos y de acuerdo al costo de la
moneda de cada pais.
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servicios tienen precios altos, por el contrario, en aquellos lugares en donde los
servicios son mas baratos, es decir, en donde la PPA es menor a 1, la cantidad

de turistas no es tan numerosa como seria obvio pensar.

Para explicar esta paradoja, introdujeron otros factores explicativos de la
competitividad, tales como el progreso tecnolégico y los esfuerzos en
innovacion (incluyendo la calidad). La competitividad esta condicionada por la
evolucion de la productividad a largo plazo, esta a su vez esta determinada por
la productividad del trabajo que depende del stock de capital por trabajador y
del avance tecnoldgico. Por lo tanto, el aumento de la productividad del trabajo
que se observa en el tiempo en el sector turistico estaria justificado por dos
cuestiones diferentes aunque relacionadas. Por una parte “el aumento de
capital realizado durante las ultimas décadas en este sector ha provocado que
parte de la innovacion tecnoldgica entre por medlo&de %s nuevos equipos de

// \//
produccion que son mas avanzados y por enéfe?as productivos que los

/

anteriores y, por otra, el progreso tecnolégico gue ace que para una misma

relacion capital/trabajo la productividad del/trab%}ca en la actualidad sea superior

V24

a la que se observaba en el pasado.

A pesar de que los nuevos avanc@?fékholégicos logran el crecimiento de la
productividad, su efecto en la cémpeﬂtlwdad es un tanto cuestionada, ya que el
proceso de incorporacion aHas émpresas es lento segun el tamafo de la
empresa, al mismo tiem St/;l /ef|C|enC|a se promedia con las empresas que

pueden incorporar Ias nuéyas tecnologias rapidamente y con la salida del
mercado con las qu&@\\eiegran adoptar estos avances.

Los anteriores estudios demuestran que existen determinados factores
productivos y/o econdmicos que influyen en la determinacion de la
competitividad de un pais. Sin embargo, existen otros tipos de factores que
también repercuten en la competitividad de un pais, singular mencion son los
correspondientes a los factores inducidos por las politicas que implementan los
gobiernos y, que en muchas ocasiones son elaboradas sin contar con una base

econdmica ocasionando que el desarrollo de un pais no sea el mejor.
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En su trabajo de investigacion, “Siete falacias sobre la globalizacion y la

competitividad ” Guillermo de la Dehesa (2005), presidente del CEPR (Center
for Economic Policy Research) de Londres, destaca y analiza desde una
perspectiva econdmica algunos de los principales aspectos que involucran

tales politicas y que conllevan a la competitividad o asi parece ser.

Primera, pensar que solamente con precios y costos bajos un pais puede ser
competitivo, esto fue desechado hace algunos afios, cuando con la Paradoja
de Kaldor se demostr6 que no existia una relacion directa entre la
competitividad de una economia y la mejora de sus precios y costos. Sino que
esta competitividad se encuentra en otras formas de competenma como son la
innovacion tecnoldgica, la calidad, la marca y la dlerehmamon de los
productos, son estas nuevas formas las que realmente aumenta la
productividad y por consecuencia una mayor coﬁipéﬁtlwdad y crecimiento

// P "/
econdémico. &

Segundo, creer que la competitividad es e§tagca cuando en realidad es un
proceso dinamico. Es decir, que no por- hé(be/r alcanzado mayor productividad

:1//\

con alguna técnica nueva, seguira srendcy/esta la misma durante varios afios
SN

mas, sino que sera necesario seguif mnovando y disefiando, para colocar en el

mercado productos mas SOfIStIC/adQS QUe logren competir por mas tiempo, para

no quedar atrasados y fuera/deN‘nércado

Tercero, existen palses\camo China o India en donde la mano de obra es
realmente muy baraié\\ lo tanto sus manufacturas o sus servicios también lo
son. Entonces peﬁsarlamos que son paises competitivos y con desarrollo
econémico. Esto en realidad no es asi, pues con salarios bajos, la
productividad también lo es, y es esta la que realmente lleva a un desarrollo

econdmico.

Cuarto, tener la idea, de que todos los empleos de una economia compiten
globalmente, cuando no toman en cuenta que existen empleos en sectores
que no comercian, algunos los servicios por ejemplo, no pueden ser

exportados, por que solamente es posible consumirlos en el pais en el que se
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encuentren, por lo tanto los empleos de estos sectores no compiten en un

entorno global.

Quinto, creer que la Unica forma para que los paises desarrollados puedan
competir, sea especializando a la mayor parte de su fuerza laboral en ciencias
fisicas, quimicas o matematicas, para lograr mayor innovacion y crecimiento,
sin embargo, hoy los empleos mas demandados son los relacionados con la
aplicacion y difusion de las nuevas tecnologias, como en los servicios de

educacion, salud, seguridad, etc.

Sexto, pensar que el comercio internacional es un juego de suma cero, esto en
//

realidad es posible si los paises desarrollados siguen mantenlendo su elevado

proteccionismo, pues al limitar las exportaciones de los palses en desarrollo los

/
estarian privando de las ganancias del comercio mte\l/naﬁlonal ocasionandoles

/ \\

que estos paises no logren un desarrollo econoﬁﬁjgo Xunado a esto, esta el
hecho que el aumento de la poblacion mundlalgseré mayormente en paises en
desarrollo] Entonces esto limitaria el mer;aﬁn de los paises avanzados, pues
con una poblacién pobre, no tienen mas m%@cado gue el local.

Séptimo, pensar que la globalizaciérr%iﬂa mayor competencia de los paises de
salarios bajos llevan a la reduc(ﬂoﬂ de los estados de bienestar de los paises
desarrollados, esta reduccion se débe mas bien al rapido envejecimiento de su
poblacion, que podria Iggc}e[/f?nan0|eramente insostenibles sus sistemas de
pensiones y de salud &\targo plazo. Teniendo esto poco que ver con la
globalizacion y la coﬁ@eﬁnma de los paises de mejores costes laborales.

\\: J)

Para algunos la competitividad esta determinada por bajos precios y costos
salariales, tomando estas variables como Unicas explicativas de la competencia
internacional, es decir, que los paises que posean estas ventajas podran
vender sus productos baratos y podran obtener una mayor ventaja absoluta,
dejando de lado la innovacion, la diferenciacion y la calidad de sus productos,
siendo estas; variables que garantizan la mayor productividad y por lo tanto

niveles de competitividad superiores y sostenidos por mayor tiempo.
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En el comentario al libro de Diego Guerrero “Competitividad: Teoria y
Practica” hecho por J. Manuel Martinez Sanchez (2005) profesor de
Microeconomia, deduce que para Guerrero lo importante para competir es el
bajo costo unitario de los productos, y no el costo unitario del factor,

equivalente a una politica de salarios bajos.

Esto es asi, por que los resultados del libro de guerrero indican que en las
manufacturas no existe relacion entre la evolucién de los costos o el tipo de
cambio real y las cuotas de mercado, por lo tanto deduce que la competitividad
tiene otros factores explicativos, resultado parecido a los obtenidos por la
Paradoja de Kaldor, sin embargo Guerrero tiene un punto de partida erréneo,
pues supone que todos los paises de su andlisis poseen/(el mlsmo grado de
competitividad en el afio base de su muestra. Sin embargo no toma en cuenta
que cada pais presenta diferentes niveles tecnolog( ,Mde infraestructura, de
inversion en capital y trabajo y en la formacion ed@@va de su poblacion, que

le dan diferentes grados de productividad entre! Qllos
QAL

En definitiva, se dara, o no la ParadOJa Naldor en la medida que la Ventaja
//\
Absoluta en costos de la mdustrlar ea/A) no anulada por una desventaja

Absoluta en los Servicios. ( ?{j‘x

. N . . .
Resumiendo, se puede coneiun‘\‘qué existen diversos estudios que involucran la

Ds dé ellos hacen mencidon de que es necesario

" —

involucrar nuevos factare§i e permitan lograr un alto nivel de competitividad y

Paradoja de Kaldor, m

que no premsamentéé;s la tecnologia o bien factores econémicos. Ya que todo
depende del sector que se trate, de qué tan desarrollado se encuentre el pais
en cuestion, qué politicas lleva acabo el gobierno imperante, etc., asi como
también de la existencia de una mayor inversion en cuanto a las innovaciones

en el producto o servicio.



K WICAILL-Colaulos UlULS

CAPITULO 1lI

La Paradoja de Kaldor en México

3.1 La Agroindustria Azucarera Mexicana

Aunque el desarrollo de la historia econdmica de México es muy interesante y
abundante para su analisis, en el desarrollo de este trabajo solo presentamos
un breve recordatorio de lo que ha sido la agroindustria azucarera en México
poniendo mayor énfasis en lo que corresponde al comercio del azucar entre
México y Estados Unidos a lo largo de su historia econémica. Esto es por la
sencilla razén de que solo nos interesa enfocarnos a las circunstancias gue han
influido en esta actividad de una forma mas concreta y/o especmca en un
contexto internacional y, que por supuesto han Iﬂﬂl{ld?/ en determinadas
variables macroeconémicas que nos serviran, mqg a\%jelante para plantear

nuestro modelo economeétrico y en base a ellq\ayf el fin dltimo de este

trabajo: la comprobacion de la paradoja de Kaldgr 9

/ N
Para iniciar, se tiene que la Agromdustn;:r%zpcarera Mexicana ha atravesado

/\\/

por diferentes cambios estructurales\\\Eh/prlmera instancia, a finales de los

/-

afos 60°s, la industria azucarera se/encontraba envuelta en una severa crisis
[~ //

financiera a causa del estancamrent@ de los precios del azucar, lo que llevé a

los ingenios a presentar granﬁes pl/oblemas de liquidez.
/i\\\\§—//’

=
Razon por la cual, el goblémo federal tomo la administracion de varios de los

ingenios endeudadbs\\ =Y principios de los afios 70's, involucrandose
directamente en la pr@ducuon azucarera; hasta que decide poner a la venta
parte de los ingenios de su propiedad que hasta el afio 1979 eran 49 de los 66
ingenios existentes en el pais. Es importante destacar que en su afan de salirse
de la produccion azucarera, el gobierno decide vender los ingenios azucareros
integrandolos por paguetes para hacer mas atractiva la venta. Esta
privatizacion se dio hasta 1987 (Centro de estudios de las finanzas publicas,
2001).
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Cabe sefialar que la mayor parte de los ingenios vendidos eran muy antiguos y
tenian operando mas de cuarenta afios, con pocos cambios tecnoldgicos.
Entre los ingenios vendidos habia tres niveles de desarrollo tecnoldgico, tal

como se puede apreciar en la siguiente tabla:

NUmero de . . —
) ] Nivel tecnoldgico Descripcion
ingenios
) Con magquinaria y equipo obsoleto y con baja eficiencia
18 Bajo .
productiva.
38 Medio Con tecnologia semi-obsoleta
10 Alto Con equipos modernos.

Fuente: Elaboracién propia con datos del Centro de Estudios de las Finanzas Piblicas (CEFP) de la H.
Céamara de Diputados.

Por otro lado, esta privatizacion generé una serie dldas orientadas a

liberalizar el mercado nacional del producto generand

0

comercializacién y diferentes condiciones de lamiento pues algunas de

desequilibrios, ya que

algunos de los compradores incursionar nuevas formas de

las empresas privadas no contaban con e g DI

mantener los ingenios adquiridos. @

Otros de los eventos que se dieron@pués de la privatizacién de la industria
azucarera y que tuvieron sing <>portancia son: la importacién de grandes
cantidades de azucar entre '. y 1992 (ver siguiente grafico), a causa de la

insuficiente produccion @%al para satisfacer las necesidades de consumo

domeéstico. @,
O\

Fuente: Elaboracion propia con datos de la FAO, correspondientes a las importaciones de México con el
resto del mundo.
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También se sefiala que durante la privatizacion de los ingenios vino el
desorden en la comercializacion interna del edulcorante, para posteriormente

darse la liberalizacion del precio del azicar en 1995.

Fuente: Elaboracion propia con datos de la FAO, correspondiente de la cafia de azucar
mexicana.

Como se puede apreciar en el grafico, a partir @95 el precio del azucar
presenta una tendencia creciente y con un mayor cambio respecto a los afios
anteriores a dicha liberacién. Favoreci .:E ‘entonces a los productores

nacionales.

Otro de los sucesos ocurridos fue @nblo en el sistema de pago de la cafia
de azucar tendiente a fijarse de @ uérdo a la calidad de azicar, mismo que fue
establecido en el Decreto ( ro de 1991 y sus modificaciones en 1993 y

1997, asi mismo, se e la firma del Tratado de Libre Comercio de

América del Norte (T con el cual los Jarabes de Maiz de Alta Fructosa
(JMAF) aumentan s ticipacion en el mercado de edulcorantes mexicano
debido a la sustitucién de importantes cantidades de azUcar por jarabes de
maiz de alta fructosa entre los afios 1996 y 2001, ademas de suscitarse la
controversia comercial entre la Industria Azucarera de México y los productores

de JMAF de los Estados Unidos.

A partir de la entrada en vigor del TLCAN en enero de 1994, la agroindustria

azucarera nacional empez6 a tener nuevamente problemas financieros, por lo
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que en el afio 2001, el gobierno federal decide expropiar* 27 de los 60 ingenios

qgue operaban en el pais, es decir el 45% del total de ingenios azucareros.

Ingenio

Ingenic

NACIONAL
1 ATENCINGO
2 PABLO MACHADO {La Margarita)
3 ADOLFO LOPEZ MATEOS
4 PLAN DE SAN LUIS
5 LAZARO CARDENAS
B EL MOLING
7 FUJILTIC
& MELCHOR OCAMPO
9 TAMAZULA
10 TRES VALLES
11 MAHUILXTLAN
12 ALIANZA POPULAR
13 LA GLORIA
14 SAN JOSE DE ABAJO
15 SN. MIGUEL DEL NARANJC
16 CENTRAL PROGRESO
17 PUGA
18 EL MODELD
19 ZAPOAPITA (Fomento Azucarero del Gelfo)
20 SAN NICOLAS
21 BELLAVISTA
22 PLAN DE AYALA
23 JOSE MARIA MORELOS
24 LA PROVIDENCIA
25 EMILIAND ZAPATA
26 SAN MIGUELITO
27 EL HIGO
28 SAN SEBASTIAN
29 EL POTRERO
30 SAN FRANCISCO AMECA

31 MOTZORONGO

32 EL MANTE

33 EL REFUGIO

34 CONSTANCIA

35 AARON SAENZ (XICO)

36 SAN RAFAEL DE PUCTE

37 POTE. BENITO JUAREZ

33 PEDERMNALES

38 EL CARMEN

40 JOSE MARIA MARTINEZ (TALA)
41 SANTA CLARA

42 CASASANQ

43 QUESERIA

44 SAN FRANCISCO EL NARANJAL
45 SANTA ROSALIA ( Azucarera de la Chontalpa)
46 LA CONCEPCION

47 SAN GABRIEL //“ N
48 AZSUREMEX-TENOSIQUE . )
N\

49 SANTO DOMINGO T U—
50 SAN CRISTOBAL (Im @ la Cuenca del Papaloapan)

51 LA JOYA

52 CALIPAM B
53 SAN PEDRO
%4 ELDORAD

55 HULXTLA

56 CUAT/E}TO A \{Industrial Azucarera)
57 LOS MOCHIS)

58 LA PRIMAVERA

55 EPENDENCIA

GARD TRIAS

Los ingenios sombreados forman parte del acuerdo de

N
_ opracion.
e
,ra\/\;:;g/?e/\fﬁ
¢ o/

Fuente: Elaborado por el CEFP de la H. Cama

utados en base a datos del Comité de la

Agroindustria Azucarera, 2001. 1
/7 77\ .
N

)

Sin lugar a dudas, son muchas las circunstancias por las que ha atravesado la

industria azucarera. Sin embgrgojjo importante en este trabajo es conocer la
N

relacion comercial que gua\r’\é\iaﬁgbn Estados Unidos de tal forma que podamos

establecer como dicha

AN

faciones influyen en la economia mexicana y del

. 7N\ . . : ,
azucar. Por ello mmm@@ys brevemente y en primera instancia sobre como ha

Zﬁ//
sido la relacion deﬁ@@rcio exterior de México antes del TLCAN.
Nl

4 La expropiaciéon se considera como causa de utilidad publica a favor de la nacién, comprende las
acciones, los cupones y/o los titulos representativos del capital o partes sociales de las empresas. Esta
expropiacion incluye a las unidades industriales denominadas ingenios azucareros, con toda su
maquinaria y equipo, terrenos, construcciones y estructuras, etc., asi como los almacenes, el azicar que
contienen y todos los demas bienes muebles e inmuebles propiedad de las sociedades.
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3.2 Relaciéon comercial azucarera entre México y Est ados Unidos de

América.

En lo que compete a las relaciones comerciales, México-Estados Unidos, quiza
éstas tengan su razon y/o fundamento en diversas cuestiones, desde una
liberacion econdmica, una deuda de hace ya mucho tiempo, la falta de
innovacion en el sistema de produccién, la transformacion de los productos
mexicanos, cuestiones politicas, etc., lo que si es un hecho es que cuando
México decide firmar en 1986 el Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y
Comercio (GATT actual Organizacion Mundial del Comercio), necesitaba de
una relacion comercial que le permitiera transformarse en una economia
competitiva e integrada a la economia internacional. :;t\\ /
))

Esto por el hecho de que en el periodo anterior Qér %I cual apenas estaba
saliendo nuestro pais, realmente no se tenia und\/kém \/a{ capacidad productiva
ya que con el proteccionismo y la sustitucion d/é |mportaC|ones no habia dicha
competencia y, por lo mismo, los emBr(%%los mexicanos no veian la

necesidad de mejorar sus productos.

\\
Pero ahora con el acuerdo flrmade Mexmo pas6é a ser una economia poco

liberalizada a una economia qﬂe \debla ser competitiva con otros paises mas
desarrollados. Pero sin Iugax é dudas, esto dejo al descubierto que
practicamente nuestro p/?ﬂ A hg/estaba listo para emerger en tal liberalizacion
econdmica y, por lo ta;ntQTequerla de una alianza comercial y que mejor que
con el pais con qweﬁ{\enfa una deuda de hace tantos afos.
\\ )

En este contexto, esta misma deuda generaba a México un malestar que no le
permitia del todo el crecimiento econdémico y cada vez que se iba integrando a
los mercados internacionales, también se incrementaban los conflictos
comerciales. Pues cada vez que vendia sus productos, estos eran atacados
por restricciones comerciales, principalmente del Estado norteamericano,
dejando al descubierto que no existia esa reciprocidad comercial. Por tanto,

hace necesario que nuestro pais necesite de nuevos bloques comerciales.
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En el caso del Tratado de libre comercio con América del norte (TLCAN) en
particular, fue una oportunidad para que Meéxico pudiera incorporarse al
proceso globalizador que se estaba dando, ademas de ser una via muy
conveniente para mejorar las posibilidades de comercializacion con Estados
Unidos. Pues se contemplaba que un aumento en las exportaciones y la
entrada de flujos de inversion extranjera crearian empleos de forma masiva,
mejorando los salarios, lo que ayudaria a disminuir la pobreza y por
consiguiente, disminuir el indice de migracion hacia los Estados Unidos.

Fue asi como el 17 de diciembre de 1992 se firma el documento final y, el 4 de
septiembre de 1993 se terminan las negociaciones sobre los acuerdos

paralelos entre México, Estados Unidos y Canada. Finalr’rié‘nge, dicho tratado
N

entra en vigor el 1 de enero de 1994. ::’v’ >

Nl

///’/

// \/
En este sentido, los productos agropecuarios se lﬁLgra Mbajo el libre comercio a

partir de esa fecha y, en lo referente al comergo ‘del azlcar, dicha liberacion
comercial tendria que realizase hasta glxde enero de 2008, segun lo
estipulado en el tratado donde esp;—:*(; icamente se establecieron ciertos

//\

lineamientos que establecian las c&ntlaades del producto a comercializar,
AN
correspondiente al excedente que’ ébIUwera México®, una vez satisfecha la

demanda interna (Revista Comércrb éxterlor 2007).

) n\tra(da en vigor del tratado, el 3 de noviembre de

N4 . . .
1evos lineamientos que modificaban los acuerdos

Sin embargo, antes de |
1993, fueron flrmados'
originales por Ios/\ &@eé’ se establecio el TLCAN, dichos acuerdos fueron
denominados corh}\.‘iﬁéértas paralelas al TLCAN" las cuales establecian que la

fructuosa de maiz podia sustituir a los azlUcares principalmente en la

® 15. Salvo lo dispuesto por el parrafo 16, la cantidad de azUcares y jarabes libre de impuestos conforme

al parrafo 14(c) no excedera los siguientes limites: a) por cada uno de los primeros seis afios comerciales,
25,000 toneladas métricas valor crudo; b) para el séptimo afio comercial, 150,000 toneladas métricas
valor crudo; c) y para cada uno de los afios comerciales del octavo al decimocuarto, 110 % del limite
maéaximo correspondiente al afio comercial anterior. (Copia del documento original del TLCAN. Ver anexos)

® Dichas cartas paralelas, son entendidas como acuerdos efectuados entre Estados Unidos y México y
comienzan a tener efectos a partir de la entrada en vigor del TLCAN (1 de enero de 1994) y durante
catorce afios posteriores a este.
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elaboracion de refrescos, esto por ser un producto cuyo precio se encuentra

por debajo del azicar ademas de ser muy facil de transportar.

Situacion que causo6 gran controversia, pues al darse la importacion de grandes
volimenes de jarabe de alta fructuosa, la economia en nuestro pais se vio
seriamente perjudicada. Por lo tanto y en apoyo a esta situacion el Legislativo
de la Nacién aprobé en el mes de diciembre de 2001, el establecimiento de un
gravamen del 20% a todas aquellas bebidas que en su elaboracién hubieran
utilizado jarabe de alta fructuosa en lugar de cafia de azlcar, medida que se

aplicaria a inicios del afio 2002.

Este hecho provocé que Estados Unidos se valiera de \esa situacién para
argumentar que México ha estado cerrandole el pas‘o é Ias importaciones

provenientes de dicho pais desde 1997, y por tantqéolﬁ;ltaba el desgravamen
// \//
de dicha medida pues de no hacerlo, las mf{us/tjras norteamericanas no
S N
considerarian invertir en la economia mexicana. . //

Fue asi como el 5 de marzo de ese mlsrr{Q n& se eximio de todo impuesto a
/- > \\//
todas las bebidas y refrescos que utlhcen en su elaboracion edulcorantes

distintos a los obtenidos de la cana/de aizucar Considerando que es necesario
evitar con la aplicacion de este un trato desfavorable a esta rama de la

‘\ \\
industria del pais’. ; \1/

- \\7//

A0

Como se puede aprec/lar\an “todo lo anterior, la relacion comercial con Estados
/ \\ o

Unidos no ha sido nluy armoniosa en su totalidad, pero claro, es valido sefialar

que cada pais bué@a}mantener sus intereses por encima de los demas y por

tanto utilizara las medidas que mejor le favorezcan.

En los siguientes apartados se podra observar cual ha sido la participacion del
mercado azucarero mexicano en el terreno internacional especificamente con
Estados Unidos en cuanto a Precios, Produccion, Mercado mundial del azucar
y Comercio Exterior de AzUcar de México de esa forma podemos determinar

que tan competente es nuestro pal’s en estos aspectos.

" Decreto publicado en el diario oficial de la fextgén el 5 de marzo de 2002.
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Pero, antes de conocer la situacion que guarda esta industria, es importante
mencionar el por qué representa una de las industrias mas importantes para

nuestro pais.

La agroindustria azucarera mexicana es importante para la economia del pais
por las siguientes razones: Esta clasificada en los primeros lugares a nivel
mundial, en razén de sus volimenes de produccion de azlcar, que han
sobrepasado los 5 millones de toneladas, es la primera agroindustria del pais,
contribuyendo al Producto Interno Bruto con mas de medio punto porcentual y
con 3.5 por ciento de la produccién del sector alimentos, bebidas y tabaco en
el aflo 2006, ademas, establece una larga cadena productiva con otras
industrias como la refresquera, la dulcera, la chocqlat\era galletera,
farmacéutica, y en general con los sectores de los allmentos y bebidas; otra
de las razones de mayor importancia es que es& Mactlwdad que capta
importantes cantidades de divisas y, a grandes Késg , porque es una rama
econdmica con una fuerte incidencia en el degarro regional y local en 15
entidades federativas del pais generando %% mil empleos beneficiando a

@

mas de tres millones de ciudadanos (Ur}lgwauonal de Cafieros, A.C., 2006).

Su importancia en el contexto mtefm;.cﬂ%nal como pais productor de azucar lo
ubican en el lugar numero &e;egof debajo de Brasil, India, Unién Europea,
China, Estados Unidos, Ta)andlw México, Australia, Pakistan y Rusia, que

concentran el 75% de la p/rqducg;lon mundial.

En cuanto a la reIaC|ori c@meraal con Estados Unidos, los siguientes apartados
N \\

nos ayudaran a tq\ﬁer\una idea de cual es la situacién que prevalece en el

sector mexicano asi mismo nos permitiran comprender la Paradoja de Kaldor.
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3.3 Produccion Azucarera.

En cuanto a la produccién de azucar de México y Estados Unidos, en la
siguiente grafica se muestra el comportamiento que ha tenido esta variable
para el periodo comprendido de 1980 a 2007.

o »
Al L- ‘\\./—"\\\‘ /
\ /——o«‘/\ A MEXICO
LL*_ A /v\.__.\\/'\\/ A\( —o— USA
—

7
N

L/

Fuente: Elaboracién propia con datos de la FAO.

Como se puede apreciar, para todos los aﬁo@volumen de produccién de

azucar es mayor en Estados Unidos, co <i:iones y tendencia crecientes
para ambos paises.

3.3.1 Indicador de costos de Precio@ativos

<
Como el interés de este traba'eterminar y comparar la competitividad de
estos paises en el sect zucarero, hacemos uso de dos variables

importantes: los precios@?ﬁ costos laborales unitarios en esta rama de la

economia, tal como ala la Paradoja de Kaldor, nos serviran para su

comprobacion. @

En primera instancia para obtener el indicador de costos de precios relativos,
hacemos uso del indice Nacional de Precios al Consumidor (INPC) que maneja
el Banco de México especificamente en la rama 16, asi como del indice de
Precios al Consumidor de Estados Unidos (IPC) en el sector azucarero, y del

Tipo de Cambio (TC) expresados en pesos por dolar.

Estructurando dichos términos en una ecuacion matematica queda expresada

de la siguiente forma: IC= (INPC/IPC)* TC; el resultado obtenido nos permitira
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constatar la competitividad de ambos paises, es decir aquel pais que presente
un indicador menor que el otro sera competente en precios, en otras palabras
esto significa, que adquirir aztcar en dicho pais seria mas barato, que si lo

compraramos en el otro.

—+— Indicador de Costos
relativos de los precios.
Meéxico

—o— Indicador de Costos

relativos de los precios.

Estados Unidos

Fuente: Elaboracion propia con datos de Banxico y USDA. .

El grafico anterior, demuestra que en término@ lacién comercial Estados
Unidos presenta precios mas altos en compeﬂ&ign con México. Y de acuerdo a
la teoria neoclasica nos lleva a supon México es competitivo en los
precios del azUcar vy, por tanto deb@tener mayores cuotas de mercado

gque su competidor.

(¥
3.3.2 Indicador de Costos relati@.lnitarios Labor ales

En cuanto a los costos relativos laborales unitarios (CUL)® estos fueron
la_siguiente formula:

Q I= (CUL / CUL*) x Tc

Donde CUL representa el costo laboral unitario de México dividido entre el
costo laboral unitario de Estados Unidos (CUL*) multiplicado por el tipo de
cambio expresado en pesos por dolar.

8 . . - L
El valor de CUL esta representado por el salario medio anual entre el indice de productividad hora hombre y
representa el costo en el que incurre una empresa para remunerar el trabajo.
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El resultado nos permitira de igual forma identificar que pais es mas
competente en términos de costos laborales, considerados estos como los

principales determinantes de los precios de los productos.

—eo— Indicador de costos CUL
México

—o—Indicador de costos CUL E.U

trabajo, equivalente a la produccion generada por hora hombre que a Estados
Unidos y en ese mismo sentido estaria siéh%omés competente. Esto por la

sencilla razon de que Estados Unidos o’ salarios mucho mas elevados a

sus trabajadores. Motivo que podr explicado por la alta capacidad

tecnologica de este pais, ya que @e
productivos y por lo tanto obten@na mayor remuneracion.

permite a sus trabajadores ser mas

3.3.3 Cuota de mercado g©

Tomando en cons 6n el andlisis de los dos indicadores anteriores,

suponemos que México deberia obtener mayores cuotas de mercado a raiz de
gue es mas competente tanto en precios como en costos relativos. Esto a
razén de que tanto los precios como los costos de México son menores a los
de Estados Unidos, esperandose por lo tanto que el sector azucarero mexicano

sea mas atractivo a la demanda internacional.

Sin embargo, haciendo un andlisis de la participacion en las exportaciones de
azucar de confiteria que realizan ambos paises en el mercado mundial nos

damos cuenta que quien obtiene una mayor participacion en el mercado es
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Estados Unidos, paradodjicamente a lo que la teoria neoclasica predice. Este
hecho lo explica Kaldor al sefialar que no en todos los casos la competitividad
esta determinada por costos y precios bajos sino que existen otros factores que

lo determinan.

—«— CUOTA DE MERCADO DE
MEXICO

—o— CUOTA DE MERCADO DE E.U.

Fuente: Elaboracion propia con datos de la Food and Agriculture Organiza

@ 0).

En este grafico es notable la participacion que Qtados Unidos a nivel
mundial en cuanto a las exportaciones de azucar confiteria, es importante
seflalar que para el afio 2004, México esta obteniendo una cuota superior a la
obtenida por el pais del norte no obstant hecho no invalidaria del todo la
paradoja de Kaldor. Pues ésta existe @ayor parte del periodo de analisis.

3.4 La Paradoja de Kaldor en México.y Estados Unido s

Para la comprobacion de @doja de Kaldor procedemos a hacer un analisis
de los costos laborale rios de cada pais asi como de la cuota de mercado
gque cada uno pres in de rechazarla o aceptarla. Para esto, veremos los
periodos en el q@nbos indicadores presentan los mismos movimientos

como lo sefiala los supuestos que fundamentan dicha paradoja.

En el siguiente grafico se presenta la evolucion de la participacion de México
en las exportaciones mundiales de azlcar de confiteria (cuota de mercado) y

del Costo Laboral Unitario de dicho pais.
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= ICADOR OE COSTOS
ATIVOS CULMEXICD

T —+— CUOTA DE MERCADD:
e s ME=ICO

Fuente: Elaboracion propia con datos de FAO e INEGI.

La cuota de mercado® de México fue tomada comd el) porcentaje de
participacion que tienen las exportaciones de azucaricanas en el total
mundial. Para una mejor interpretacion, esta variat@ convirtié a indice” al
igual que el indicador de costos relativos Iaboral@{arios (IC), para analizar
las variaciones de estas variables. @

=

\Q
Retomando el grafico anterior y como c de apreciar, el cumplimiento de

gR¢=

esta paradoja no es notable para todo-los-afos que presentamos debido a que
solo se cumple para periodos corl@ esporadicos. Ejemplo de ello, son los

éntan aumentos tanto en las cuotas de

periodos resaltados donde se@
mercado como en los costrales haciendo una excepcion en el periodo
2000-2001 donde el movi

cumplimiento de la p

iento fue inverso pero siempre haciendo efectiva el

Por tanto, y a rasg@nerales podemos sefialar que no podemos rechazar del
todo la paradoja para el caso mexicano pues existen como ya lo mencionamos

periodos donde si ocurre lo que los supuestos establecen.

® Férmula matematicaM = XMEX / TXM
Donde: CM: cuota de mercado, XMEX: exportacioneszlgcar mexicana, TXM: total de exportaciones
mundiales de azlcar

PNota: los indices que se manejan en este trabajo, fueron calculados a base 1993.
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Para el caso de Estados Unidos se tienen los siguientes resultados tomando

como referencia el gréafico siguiente:

,DE MERCADOEL
i - —+— INOICADOR DE COSTOS
- RELATIVOS I:L!_!:_:E
B
Fuente: Elaboracion propia con datos de FAO e INEGI. Q
Interpretando el grafico anterior podemos anali ue en los periodos

resaltados se da el cumplimiento de la parad para el caso de Estados
Unidos y de igual forma son para periodos esporadicos y cortos por tanto la

paradoja existe pero no para todo el perio‘: analisis.
3.5 Modelo Econométrico \@

nodelo econométrico provienen del Bureau of

éxico y la Food and Agriculture Organization

onsideramos el uso de cuatro variables: los

gue nos permitird determinar si efectivamente un pais es competitivo.

La descripcion de las variables seleccionadas para el modelo econométrico es

la siguiente:

' Termino Real de Intercambio, esta fue calculada dividiendo el precio de las exportaciones (precio de
venta) entre el precio de las importaciones (precio de compra) de azlcar de México con Estados Unidos.
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> El Termino Real de Intercambio (TCR)! se refiere a la cantidad de
pesos que necesitamos dar para adquirir un bien extranjero y que a
grandes rasgos nos indica si un pais vende mas caro y compra mas
barato. Esto, si se da el caso de que el precio de sus exportaciones
(precio de venta) sean mayores a los precios de sus importaciones

(precio de compra) o viceversa.

> El indice de Precios al Consumidor (IPC) de Estados Unidos y el indice
Nacional de Precios al Consumidor (INPC) de México en el sector
azucarero, se refieren a una medida del nivel general de precios que
muestra el costo de una canasta fija de bienes de consumo en relacién

con el costo de esa misma canasta en un afio base

> El tipo de cambio (TC) se refiere al precio de unam(ﬁweﬂa expresado en

términos de otra divisa. i\\i\://
AN
// \}\//

&\//A
Planteando la ecuacion del modelo queda de Ia S|gu nte forma:
N/
TCR = a+ BIPC + yINPC +%Tc + 1 (1)
</v
La ecuacion (l) es la funcion del TermlrroRe\érde Intercambio donde la variable

dependiente TCR esta explicada ppr\}a\s Varlables exbégenas: IPC, INPC, TC;

considerando a a como la mtersecél/érvy a p como los errores del modelo. Por
i ~N\ ©

su parte 3, y, y 6 son los parémetros de las variables exégenas y miden la

sensibilidad que pueda tene( Ia)/arlable enddgena ante cualquier cambio en las

variables |ndependlentes/@spectlvamente
= \} >7

QA \\ 7
O N
Se espera que el\c;gmportamiento de las variables independientes sea el
siguiente: para el IPC la relacion esperada es positiva, es decir, al aumentar en
un punto porcentual los precios del azucar en Estados Unidos el TCR aumenta,
esto porque ahora es mas costoso adquirir este producto, por lo tanto las
importaciones de México a ese pais disminuyen; anadlogamente, con el INPC se
espera una relacién negativa y con resultados inversos a la variable anterior.
Con el Tipo de Cambio, el comportamiento es negativo, ya que si este se

deprecia en un punto porcentual, el TCR disminuye, puesto que una

1 por sus siglas en inglés.
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depreciacion le resta valor al precio de los productos mexicanos. Si esto ocurre,
estamos diciendo que nuestra moneda pierde valor porque estamos
entregando mas pesos por un dolar. Por lo tanto, si México decide comprar un
producto de azucar estadounidense le resultaria mucho mas caro, esto
ocasionaria que redujera las importaciones de este producto a ese pais, desde
otra perspectiva, al estado norteamericano le resultaria conveniente adquirir los

productos mexicanos al ser mas atractivos.

Se utiliza el método de Minimos Cuadrados Ordinarios para estimar el nivel de
afectacion ante cambios porcentuales de las variables independientes en la
variable enddgena, asi mismo especificamos que para correr el modelo

utilizamos series de tiempo. D)
- —

- :f’//x////: \\T\

/

X\
// \/
1. El valor medio o promedio de p es |gual a&q—:‘r . Es decir, el término de

\\

Los supuestos de este modelo son:

perturbacion se distribuye normalment@ con media cero y varianza

constante.

2. No existe autocorrelacion entre Ias> S /

3. Homocedasticidad o igual vanﬁ?t& fiiara M. ; esto es, la varianza de pes
un numero constante Igual a o/?‘/

4. Cero covarianza entre p y X 'Es decir, las perturbaciones de p y las

variables expllcatlvas (x) no estan correlacionadas.
/
5. No existen sesgo /ru errores de especificacion.
@)
A \\ i
Si el modelo de re%re*&on lineal cumple con los supuestos antes mencionados,

entonces los estimadores de los pardmetros obtenidos a partir de este método
son MELI*2, es decir, son los mejores estimadores lineales insesgados y
eficientes (Gujarati, 1995).

12 Teorema de Gauss-Markov.
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IV. Resultados y Conclusiones
4.1 Resultados del Modelo Econométrico

Conforme a los resultados del estudio econométrico efectuado para analizar la
afectacion de los niveles de precios y el tipo de cambio sobre el término real de
intercambio, y de acuerdo con los estadisticos obtenidos para comprobar la
validez de los parametros del modelo, como son, la determinacion del R?, asi
como el estadistico Durbin Watson (Dw), es posible hacer algunas

interpretaciones con relacion a los valores de los coeficientes de regresion.

TCR = a+ BIPC + yINPC + 5TC +

/;:]

Dicha ecuacion fue estimada con logaritmos para simelj,fj‘*éa[)bs resultados y
: N
hacer que estos sean mas confiables. Cuyos resultados son los siguientes:

L)
/// \//
vz 4
&\//
Valor del, ¢
Variable Coeficiente coeficié’Qte {Std. Error Prob.

))
LOG(IPC) 0.971586 0.0004
LOG(INPC) 0.081307 0.0000
TC 0.128825 0.0304
C 4.158686 0.0005

> _ // )
Planteando la ecuacion con los valores de los coeficientes obtenidos de la

., N/
regresion, queda de la smumﬂeﬁm’ma:
N/

=
TCR = -16.633@7&\ 4.02248IPC - 0.525859INPC - 0.296412TC

<\\\\\\‘,,’::2 /
o N
N ) . . .
Donde IPC e INPb}@rré’presenta el indice de precios al consumidor de Estados

Unidos y México respectivamente y TC es el tipo de cambio expresado en

pesos por doélar tal como se explicd anteriormente.

En lo que respecta al signo de los coeficientes obtenidos de las variables

explicativas, la interpretacién es la siguiente:

El signo del primer coeficiente 3 de la variable explicativa (IPC) muestra el

comportamiento positivo que tiene el término real de intercambio ante cambios
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en el nivel de precios de Estados Unidos. Concretamente, si los precios al
consumidor de EE.UU., aumentan en un punto porcentual y todo lo demas
permanece constante, eso significaria que el TCR para México aumentaria;
esto por que la variable es més elastica ante cambios en el IPC.

Entonces, se puede decir al respecto que el término de intercambio favorece a
México, esto por que ahora el precio del azicar es méas alto en EE.UU., lo que
induciria a que los estadounidenses adquieran productos mexicanos, viéndose

favorecidas las exportaciones de nuestro pais.

En el caso de la variable INPC, su coeficiente y presenta un S|gno negativo, lo
que significa que al aumentar en un punto porcentual eI mve;l de precios del
azucar en México, el Termino Real de Intercambio TCR Jdisminuira. Pues
como podemos observar, el resultado del coeﬂmenke/\/é/ula variable INPC, nos
sefala que al darse un cambio en esta variable, \G@R responde con menor
sensibilidad, es decir, es inelastica. Favoremémdp en este caso a Estados
Unidos pues sus exportaciones aumenta/arN%que les permitird obtener una

mayor ganancia al darse el intercambio @Wﬁl&|
L)

Igualmente con el Tipo de camblo m\so/dolar) el signo de & obtenido fue
negativo, en este sentido, Si et t{pé de cambio se devaluara en un punto
porcentual, afectaria sus pl’eClQ\S éfe exportacion, empeorando el término real

de intercambio disminuy

’f}dblcﬂ Este resultado es un tanto ambiguo, ya que
este dependera del vplu\ en de las exportaciones y de las importaciones,
puesto que una devg@aé}dn genera que los precios de exportacion sean mas
competitivos, mlehﬁﬂas que el precio de las importaciones sera mas caro.
Entonces, todo queda definido por la cantidad de bienes que se estén

intercambiando.

Finalmente, podemos afirmar que los resultados esperados™ coinciden con los
obtenidos de la regresion del modelo econométrico.

13 véase capitulo Il Pag. 43, 44.
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Para la prueba de significancia de la ecuacién, obtuvimos un R? aceptable, lo
cual nos indica que las variables exdgenas estan explicando al modelo en un
78 por ciento y un 22 por ciento esta explicado por el término error, en lo que
corresponde al estadistico Durbin Watson este es de 1.29 lo cual lo ubica en
una zona de indecision por lo que no podemos aceptar o rechazar la existencia
de autocorrelacion en el modelo. Asi mismo, todas las variables independientes
son significativas con méas del 95 por ciento de confianza. En lo
correspondiente a la prueba Breusch-Godfrey, resulté ser no significativa, por
lo que con este resultado podemos rechazar la presencia de correlacion de
primer orden entre los errores. La prueba de White para determinar la
heterocedasticidad, resulté también ser no significativa de esta manera
podemos aceptar la hipétesis nula de que existe homo\cedastlmdad en el
modelo y aceptamos la existencia de varianzas constantes éntre los errores. La

//

prueba de multicolinealidad arroj6 que no existe l@&rﬁependenua entre las
/ w
variables explicativas. 7 g/\//

son confiables.
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4.2. Conclusiones

En el primer capitulo, analizamos aquellas variables macroeconémicas que de
alguna forma estan relacionadas con lo que es el comercio internacional de
bienes y servicios abriendo de esta forma un panorama que nos permitio
comprender de una forma clara y precisa la influencia que estas ejercen sobre
el nivel de competitividad de los paises. Asi mismo planteamos la denominada
paradoja de Kaldor, eje de nuestra investigacion, que nos ayudé a corroborar
que la competitividad no esta basada solo en precios y costos bajos, sino que
existen otros factores que la pueden determinar tales como la tecnologia,

especializaciéon en la produccién, la politica econémica, el nivel educativo

//;:J
(( N
Va "\\

laboral, etc.

\\ //

En el segundo capitulo analizamos algunos de {63 %studlos gue se han
// \//
realizado y que toman como punto de partida la pénad a de Kaldor, esto con el

s~ o
fin de conocer porque la teoria neoclasica no\expllca del todo los fallos del
comercio internacional pues existen eccylcﬁn@s gque a pesar de presentar
mejores niveles de competitividad, no e;sta?(\%endo beneficiadas realmente con

la apertura comercial.

En lo que corresponde al terce? capltulo hemos analizado parte de la historia
del sector azucarero mexmancn p%lra comprender la debida importancia que
esta agroindustria tlene//eﬁ Qu*éstro pais; México. De la misma forma, para
saber en que cwcunstaﬁ\e\\iag entra al TLCAN y como el sector azucarero se ha
desenvuelto a partw%t@eé’te tratado.
\\ )

También, analizamos los indicadores de competitividad; precios y costos para
conocer el nivel de competencia que nuestro pais tiene frente a Estados
Unidos los cuales resultaron favorables para México. Sin embargo para el caso
de las cuotas de mercado, estas reflejaron que quien obtiene cuotas de
mercado mas altas es Estados Unidos que de alguna forma contradice a la

teoria neoclasica, y dando validez a lo que sefala la paradoja Kaldor.
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En este mismo sentido la consistencia de la paradoja con la evidencia empirica
presentada demuestra que aun en productos homogéneos los aumentos
(disminucion) de competitividad, medidas a través de aumentos de costes y/o
precios, no producen necesariamente ganancias (pérdidas) de cuotas de
mercados. Esto puede deberse a la influencia de otros factores sean estos
altos niveles de tecnologia o bien, por la implementacion de politicas

comerciales con las que el gobierno garantice un mejor nivel competitivo.

/////4 ‘\\
N\

\\\ ]
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ANEXOS

Tabla 1. Datos utilizados para correr el modelo.

JRCS (°C E.U INPC México cT;};fb?: Termino de
199314 199315 peso/ délarts intercambio?”
1980 67.86651669 | 0551352293 | 0.06719942 | 2.68723343
1981 7326584177 | 0.641320343 | 0.06719942 | 2.65254987
1982 7311586052 | 0731288393 | 1.218516 1.91526462
1983 7446569179 | 151639926 | 1.20942007 | 1.22113861
1984 77.39032621 | 2515939298 | 0.39795848 | 0.91119054
1985 79.34008249 | 3.554062783 | 052856149 | 0.71656376
1986 8173978253 | 6.695485798 | 1.3706496 | 0.5266566
1987 83.23959505 | 15.94907841 |1.25252221 | 0.50354201
1988 8548931384 | 32.80149539 | 0.65951827 | 0.49113346
1989 89.53880765 | 4546698731 |0.08326305 | 0.44621017
1990 93.50706162 | 73.55795911 | 0.1425283 | 058367812 )
1991 96.95038120 | 89.25240296 | 0.07299 0.31505078"
1992 99.71878515 | 92.99972475 | 0.02537091 | 069612486
1993 100 100 0.00671361 /| 0:52204505
1994 101.3873266 | 1114738732 | 0.08342339 069319522
1995 1031308586 | 150.7098896 | 0.90186265/ | 0.60077556
1996 107.7302837 | 219.7730632 | 0.18389653 /| 0.60077556
1997 110.8173978 | 268.3828248 | 0.04197896) | 0.60033359
1998 112.6046744 | 2926523591 |©.15371679 | 0.57840551
1999 1141982252 | 3462042219, 1,0.04650732 | 0.62573525
2000 1154605674 | 3519116842 //-0101097916 | 0.6405173
2001 1167604049 | 362.9928375 | 20.01196209 | 0.55599928
2002 119.2350956 | 3781376008 | 0.03355648 | 0.47626797
2003 1214848144 | 4149830318 | 011734292 | 0.52161457
2004 122.3847019 | 4709974046 | 0.04606073 | 047907411
2005 1238845144 [ 488.7645869 | -0.03438562 | 0.54680374
2006 128.6089239. | 539.6427969 | 0.00012388 | 0.65157676
2007 132.5624297 | 588.4402473 | 0.00265615 | 0.73672959
AW

| os datos provienen de Boreau Labor Statistics jBLfBieron convertidos a base 1993.

!5 Los datos provienen de Banco de México y fueamvertidos a base 1993.

18 Los datos provienen de Banco de México y repraseas variaciones del tipo de cambio en nuevos
pesos.

" Los valores fueron calculados de acuerdos a laesite formula: precios de las exportaciones/ preci
de las importaciones. Los datos provienen de lal ool Agriculture Organization (FAO) y
corresponden a las exportaciones e importacionagutmr de confiteria de México con Estados Unidos
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Datos utilizados para graficar

Tabla 2.
s | IndeadordeCls | Indiadord 10| g rcis | e d s
’ Méxicol? E.U.2
1990 0.242769033 4.119141500 0.279690225 3.575384155
1991 0.258914494 3.862278944 0.305046995 3.278183419
1992 0.304113962 3.288241008 0.301383898 3.318027301
1993 0.321003242 3.115233333 0.321003242 3.115233333
1994 0.335842184 2.977589019 0.325762156 3.069724285
1995 0.164328621 6.085367196 0.227659186 4.392530861
1996 0.168713614 5.927203940 0.268444785 3.725160831
1997 0.219606799 4.553593077 0.305848346 3.269594274
1998 0.208908739 4.786779160 0.284482635 3.515153049
1999 0.228717340 4.372208950 0.317096089 3.153618211
2000 0.279436215 3.578634211 0.322300455 3.102694971
2001 0.269578962 3.709488274 0.332893427 3.@03964389
2002 0.289296953 3.456655838 0.328094019 /:331479/(?/6826
2003 0.245834812 4.067772143 0.316605152 { 3.],158508297
2004 0.243273932 4110592502 0.341001966 :\‘\“:2'.1532534412
2005 0.261293225 3.827117980 0.36215918 )\ 2761216763
2006 0.268063505 3.730459312 0‘3849387(/{ 2.597815732
2007 0.274238552 3.646460333 0.40617804& 2461974531

18 os valores fueron calculados de acuerdo a laesigriférmula: 1=((W/Phi)/(W*/Phi*))*Tc y los datos
sombreados fueron estimados de acuerdo a la \@rideilos datos reales. Proporcionados por Baryxico
BLS.

9 Los datos provienen de Banxico y BLS. Los valdueson calculados de acuerdo a la siguiente
formula: IC=(P/P*) x TC*

% |os datos provienen de Banxico y BLS. Los valdueson calculados de acuerdo a la siguiente
férmula: IC=( P*/P) x TC
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Extracto del documento del TLCAN

Anexo 703.2
Acceso a Mercado
Seccién A - México y Estados Unidos

Comercio de azUcares y jarabes
Lunes 20 de Diciembre de 1993 DIARIO OFICIAL

13. Las Partes consultaran entre ellas a mas tardar el 1°. de julio de cada uno de los primeros 14
afios a partir de 1994, para determinar, conjuntamente, de acuerdo con el Apéndice 703.2.A.13,
si, y en qué cantidad, cada una de las Partes:

(a) se estima que serd un productor superavitario de azticar en el préximo afio comercial; y
(b) ha sido productor superavitario en cualquiera de los afios comerciales a partir de la fecha de
entrada en vigor de este Tratado, incluyendo el afio comercial corriente.

14. Por cada uno de los primeros 14 afios comerciales a partir de la fecha de entrada en vigor de
este Tratado, cada una de las Partes otorgard trato libre de impuestos a una cantidad de
azucares y jarabes que sean productos calificados, no menor a la mayorfﬁ%{rg;‘

/, \\\\?:’&A
(a) 7,258 toneladas métricas en valor crudo; ()
(b) la cuota a51gnada por Estados Unidos a un pais que no e te,//dentro de la categoria
designada como 'otros paises y d&reas especificas" Coﬁornxéélaparrafo (b)(i) de la nota
estadounidense adicional 3 al Capitulo 17 del Sistema Armo /
de Estados Unidos; y —
(c) la estimacién de produccién de excedente neto de(la ofra  Parte para ese afio comercial,
sujetindose a lo establecido en el parrafo 15 y como se determine tal estimacién conforme al
parrafo 13 y ajustada de acuerdo con el Apéndice 703

e Clasificacién Arancelaria

15. Salvo lo dispuesto por el parrafo 16, la car(h ad'de azicares y jarabes libre de impuestos
conforme al parrafo 14(c) no excedera los sig wh\tés/}imltes

(a) por cada uno de los primeros seis afios corﬁg iciales, 25,000 toneladas métricas valor crudo;
(b) para el séptimo afio comercial, 150 QQO\toneTadas métricas valor crudo; y

o 9
(c) para cada uno de los afios comercl{les del octavo al decimocuarto, 110 % del limite méximo
correspondiente al afio comercial aj:ﬁeﬁ

\

\ )
“e\mno cémermal el parrafo 15 no se aplicara cuando, de acuerdo

van determinado que la Parte exportadora es un productor

16. Comenzando con el sépti
con el parrafo 13, las Partes
superavitario: / \\

\\ =
(@) por dos afos Com\aa es consecutivos a partir de la fecha de entrada en vigor de este
Tratado;

(b) para el afio comercial previo y el que esté corriendo; o

(c) en el afio comercial que corre y estimen que en el afio comercial siguiente serd un productor
superavitario, a menos que subsecuentemente las Partes determinen que, contrario a la
estimacidn, la Parte exportadora no fue un productor superavitario para ese afio.

17. Comenzando a més tardar seis afios después de la entrada en vigor de este Tratado, México
aplicara, sobre la base de nacién mas favorecida un arancel-cuota para azudcares y jarabes,
consistente en tasas arancelarias no inferiores que la menor de las correspondientes a las:

(a) tasas de nacién mas favorecida de Estados Unidos en vigor en la fecha en que México
comience a aplicar el arancel-cuota; y
(b) tasas de nacién mas favorecida prevalecientes en Estados Unidos.
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18. Cuando México aplique un arancel-cuota conforme al pérrafo 17, no aplicara al azticar o
jarabe, que sea un producto calificado de Estados Unidos, una tasa de arancel aduanero mayor
que la aplicada por Estados Unidos a dicho producto.

19. Cada una de las Partes determinard la cantidad de azticar o jarabe que sea producto
calificado con base en el peso real de dicho producto convertido, segtin corresponda, a valor
crudo, sin considerar el empaque del producto o su presentacion.

20. Si Estados Unidos elimina su arancel-cuota para aztcares o jarabes importados de paises
que no sean Parte, en ese momento otorgaré a los productos que sean productos calificados, el
mejor de los tratos que México escoja entre:

(a) el trato estipulado en los parrafos 14 a 16; o
(b) el trato de nacién mas favorecida otorgado por Estados Unidos a paises que no sean Parte.

21. Excepto lo dispuesto en el parrafo 22, México no estara obligado a aplicar la tasa de arancel
aduanero correspondiente prevista en este anexo o en su lista contenida en el Anexo 302.2 al
azlcar o jarabe, o a un producto con contenido de azticar que sea un producto calificado,
cuando Estados Unidos haya otorgado o vaya a otorgar beneficio;(/ conforme a cualquier
programa de reexportaciéon o a un programa similar en conexion ‘con’la exportacion del
. ore P L. . A P

producto. Estados Unidos notificard a México por escrito en los 51gu1erﬁe;s dos dias, excluyendo
. . - N/

fines de semana, toda exportaciéon a México de ese producto, \elc/éual el exportador haya
solicitado o vaya a solicitar los beneficios de cualquier progr @freexportacién 0 programa
similar.

7

22. No obstante cualquier otra disposicién de esta secci(’)n‘:i\( )
(a) Estados Unidos otorgara trato libre de impuesto *ﬁk&portaciones de:

(i) azticar mascabado que sea un producto calificado, que vaya a ser refinada en territorio de
Estados Unidos y reexportada a territorio de Mé{ijzo,j\
(ii) azticar refinada que sea un producto califi \dQ:qﬁe haya sido refinada de azticar mascabado
producida en y exportada de territorio de E/sfé los,Unidos.

(b) México concedera trato libre de impueéfééaﬂhs importaciones de:

(i) aztcar mascabado que sea un pr()/gl;ux*\t@ calificado, que vaya a ser refinada en territorio de
Meéxico y reexportada a territorio defE‘é@@:‘s Unidos; y

(ii) aztcar refinada que sea un producto calificado que haya sido refinada de azticar mascabado
producida en y exportada de terri@@cy)de Meéxico; y

(c) las importaciones que califiquen para el trato libre de impuestos de acuerdo con los incisos
(a) y (b) no estaran sujetas %{1\\ in arancel-cuota ni se tomardn en cuenta dentro de éste.

x\\\;/ .
N



